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Premessa

Un business gestito tramite commercio elettronico rappresenta, al giorno d’oggi, un’opportunità a disposizione

di molti, anche in virtù dei più recenti modelli di logistica destinati ai venditori online. Questo vuol dire che per poter

aprire un negozio online non c’è bisogno di investimenti significativi e non occorrono magazzini di merce chissà

quanto grandi, con il rischio che gli articoli restino invenduti. Al contrario, quasi tutti i negozi online mettono a

disposizione articoli che è il produttore stesso a spedire direttamente, o prodotti che sono fruibili online.

Certo, è importante saper individuare la nicchia alla quale rivolgersi, scegliendo poi un prodotto in grado di

conquistare la curiosità dei consumatori.



Che cosa vendere online

E’ necessario provare a individuare i prodotti che si potrebbero rivelare più redditizi. Fra questi ci

sono, per esempio, gli oggetti di artigianato: non importa che si tratti di borse, di gioielli o di accessori

di moda, perché quel che conta è che si tratti di prodotti realizzati a mano, con uno stile originale e

riconoscibile.

Ecco perché è un’ottima idea coniugare le vendite online con l’homemade. Si può anche pensare di

dare vita a un network di artigiani che propongano prodotti perfetti per la nicchia di destinazione.



Quale obiettivo si deve raggiungere?

Qualunque sia la categoria merceologica a cui si decide di far riferimento, è essenziale essere in grado di

conferire al proprio business un’identità chiara, che vada a intercettare e soddisfare i bisogni e i desideri dei

potenziali acquirenti. È per questo che un altro settore che merita di essere preso in considerazione è quello

degli integratori alimentari, che in modo particolare online stanno ottenendo un livello di interesse sempre

più elevato. Si tratta di un mercato che non solo in Italia ma anche nel resto del mondo sta conoscendo una

significativa espansione. Molto apprezzati sono gli integratori a base di vitamine, che contribuiscono a

migliorare le difese immunitarie e aiutano a dormire meglio.



Perché proporre prodotti digitali?

I prodotti digitali in generale offrono molti vantaggi a chi gestisce un e-commerce, visto che non serve

un magazzino e non è necessario preoccuparsi della gestione di un inventario. Si tratta di prodotti

intangibili di vario tipo, come per esempio i plug-in, i software, i testi, i video, le foto o gli audio.

Questi prodotti sono ideali per un principiante nel mondo del commercio elettronico, dal momento che

possono essere distribuiti con grande facilità.



Il cibo per gli animali domestici

Non deve sorprendere che anche il cibo per gli animali domestici faccia parte delle tipologie di

prodotto più redditizie per un negozio online. E’ un mercato in crescita, anche perché basato su

acquisti ripetuti.

Non solo: le persone che acquistano il cibo per il proprio gatto o per il proprio cane in genere lo fanno

periodicamente e comprando quantità importanti. Ecco perché può essere utile prevede sul proprio

store un’opzione che consenta agli utenti di ripetere il proprio ordine a cadenze regolari in maniera

automatica.



La stampa 3D

Quello della stampa 3D è un ambito intorno al quale ruota un universo di prodotti potenziali che

attirano la curiosità del pubblico in misura sempre più consistente. Un negozio di stampa 3D online può

raggiungere il successo solo nel caso in cui riesca a trovare una nicchia profittevole. È utile sapere, per

esempio, che gli architetti, i chimici e gli ingegneri in molti casi necessitano di stampare vari modelli,

di strutture, componenti o dispositivi. Ciò non toglie che si possa puntare anche su un business

destinato ai consumatori, magari optando per gli oggetti per la casa o per i gioielli di design. Anche i

componenti per le bici vanno per la maggiore grazie alla stampa 3D.



I cosmetici

Infine, l’ultima proposta da prendere in considerazione per la vendita online è quella dei cosmetici e dei

prodotti per la cura della persona, soprattutto se di origine naturale: una soluzione per andare

incontro alle nuove abitudini dei consumatori, sempre più attenti alla natura biologica e sostenibile di

quel che comprano.
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